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Bentour Reisen: Provisionsmodell bleibt
stabil – Was bedeutet das für

Reisebüros?
Bentour Reisen bestätigt sein Provisionsmodell für

2025/2026: 11-13% für Pauschalreisebuchungen, wichtige
Partnerschaften für Reisebüros.

keine genaue Adresse oder Ort, daher nicht verfügbar -
Der Reiseveranstalter Bentour Reisen hat heute
bekanntgegeben, dass das bestehende Provisionsmodell für das
Geschäftsjahr 2025/2026 beibehalten wird. Somit erhalten
Reisebüros für jede Pauschalreise ab der ersten Buchung eine
Grundprovision von 11%. Diese Provision kann in Abhängigkeit
vom Umsatz auf bis zu 13% steigen. Eine solche Anpassung ist
besonders für Reisebüros interessant, die eine
Umsatzsteigerung anstreben.

Die Staffelung der Provision ist detailliert geregelt. Ab einem



Jahresumsatz von 15.000 Euro können Reisebüros in sechs
Stufen ihre Provision bis zum Spitzensatz von 13% erhöhen. Um
den maximalen Satz von 13% zu erreichen, müssen jedoch
spezifische Umsatzziele gesetzt werden, die eine Höhe von
250.000 Euro erfordern. Zur Förderung des Vertriebs kann die
Vergütung wahlweise nach Eingang der Anzahlung oder
spätestens vor Abreise des Kunden ausgezahlt werden.

Wichtigkeit des stationären Vertriebs

Bentour Reisen hebt die Bedeutung des stationären Vertriebs
hervor. Reisebüros bleiben für das Unternehmen die wichtigsten
Vertriebspartner. Sondervereinbarungen für Ketten und
Kooperationen bieten zusätzliche Anreize, um die
Zusammenarbeit zu stärken und zu erweitern.

Zusätzlich zu den Pauschalreise-Buchungen, die mit 11% bis
max. 13% verprovisioniert werden, gibt es auch Regelungen für
Nur-Hotel-Buchungen, die mit 10% vergütet werden. Besonders
hervorzuheben ist, dass es keinen Mindestumsatz für die
Provision gibt, was vielen Reisebüros den Zugang zu den
Provisionsregelungen erleichtert.

Zukunftsperspektiven und Anreize

Die Mengenregelungen und Provisionsmodelle, die Bentour
Reisen implementiert hat, sollen dazu beitragen, eine starke
Partnerschaft mit den Reisebüros aufrechtzuerhalten. Dieses
strategische Vorgehen zeigt, wie wichtig die Zusammenarbeit im
stationären Vertrieb für Bentour ist. Die Vereinbarungen bieten
nicht nur Provisionsregelungen, sondern auch exklusive
Inforeisen und Werbekostenzuschüsse. Somit werden Reisebüros
weiterhin als essentielle Partner im Vermarktungsprozess
gesehen.

Insgesamt gibt Bentour Reisen somit ein klares Signal: Die
Zusammenarbeit mit Reisebüros soll intensiviert und vollständig
gefördert werden, um auch in der kommenden Saison



erfolgreiche gemeinsame Veranstaltungen zu gewährleisten.

Weitere Informationen zu den Provisionsmodellen finden Sie auf 
Touristik Aktuell und Reisevor9.

Details
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Besuchen Sie uns auf: eine-reise.de
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